Distribution aux conselllers
Solutions de produits financiers

Une démarche simplifiée. Un monde de possibilités.
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Solutions de produits financiers

Benjamin West

E Directeur général
E « L’equipe de référence dans le secteur des produits
2 structurés au Canada. »

BANQUE
NATIONALE

2 Distribution aux conseillers

RESERVE AUX !



\LISTES EN PLACEMENTS

SPECL

RESERVE AUX $

Solutions de produits financiers

Notre équipe, composée de 8 directeurs et 1 associe, propose a sa
clientele une vaste gamme de solutions d’'investissement faisant partie
d’'une approche intégréee, complete et flexible.

C’est avec cette approche, soutenue par un portefeuille diversifié de
produits, que nous nous sommes engageés a elaborer a distribuer et a
soutenir des solutions de produits financiers efficaces.

Notre engagement : protéger, augmenter et diversifier larichesse

de vos clients.
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Services offerts

> Elaboration, distribution et soutien de solutions de produits
financiers efficaces.

> Une approche integree, complete et flexible.

> Consultations personnalisées :
Ce service est offert aux conseillers en placement afin d’évaluer, de
comprendre et de revoir les méthodes d'utilisation de produits financiers
dans leur portefeuille. Il permet aux conseillers en placement de
repertorier de facon optimale leurs positions en produits financiers afin
de mieux identifier les occasions et d’en assurer le suivi.

> Analyse de billets :
Ce service personnalisé permet aux conseillers d’établir la pertinence
de la détention de certains billets dans leurs portefeuilles, ce qui
représente une excellente occasion de redéploiement d’actifs.
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Approche

1. Consulter

7/ N\

5. Soutenir Notre 2. Analyser
& procédure de
E consultation
= 4. Dlstrlbuer 3. Elaborer
LL]
-
i
i BANQUE
7 NATIONALE
LL] " s A T
e 5 Distribution aux conseillers



Approche

1. Consulter
Evaluer les besoins du client, sa philosophie d’investissement ainsi que ses
objectifs.

2. Analyser
Elaborer des solutions qui répondront aux besoins et aux contraintes du client.

3. Elaborer
Proposer la meilleure solution a la suite d’'un processus de consultation et
d’analyse.

EMENTS

4. Distribuer
Créer des produits financiers qui généreront les résultats désirés.
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5. Soutenir
Fournir tous les renseignements pertinents au client tout au long de la durée
de vie du produit.
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Produits et solutions

Les produits financiers sont congus afin d’offrir des solutions innovatrices
pour répondre a divers besoins en matiere d’'investissement. lls incluent

un large éventail de solutions. Selon les émissions en cours, la disponibilité
de nos produits varie d’'une période a l'autre.

> Billets a capital protegé > Revenu fixe structuré

Ou hon protége o _
> Sociétés en commandite

> Billets a capital non protége accréditive (Flow through

- limited partnerships
> Billets sur mesure P ps)

., . > Monétisations
> CPG liés aux actions

> Sociétes d’investissement a
capital fixe (Closed-end funds)
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Outils

> Notre site Web
Notre site Web est I'outil par excellence pour obtenir 'information
et les rendements sur toutes les émissions précédentes ou en cours
des produits distribués par notre équipe. On y retrouve également
de l'information sur les différents types de structures disponibles sur
le marche.

” > Qutils de positionnement
Permettent d’illustrer les avantages des billets a capital protégée
& dans un portefeuille type.
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Outlls

> Résumé client
Disponible pour la majorité des produits, ce document résume
les caractéristiques du produit.

> Tableau comparatif des émissions disponibles
Tableau distribué aux conseillers afin de comparer les differents
produits en vente selon la période donnée.
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Distribution aux conseillers
Solutions de produits financiers

1877 879-6423

groupespf.ca
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